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漁業士会紀州地域部会　講演研修会
これまでの漁業は、漁獲する事に特化していました。他の事を考えなくても、漁獲物に大きな価値がありました。しかし、貿易の自由化に伴い、国内水産物も外国の水産物と競争しなくてはいけなくなり、漁獲のみならず、その他の事も考えて漁業を行う必要が出てきました。
[image: image1]このような状況で、漁業者は何が出来るかを漁業以外に身を置き、自らも様々な事業を興してこられた講師の方に、そのヒントを貰おうと今回の講演が企画されました。題して「これからの若手漁業者に求められるもの」。
講師紹介
　講師にお招きしたのは、現在、横浜市在住の前田圭梧氏（熊野市出身）。会社の役員及び関係事業組合等の要職を歴任され、現在、熊野市観光公社に所属、関東地区での広報を担当されています。
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参加した漁業者
熊野漁協所属の定置網に従事する若手漁業者をはじめ、市町水産担当者のほか水産関連団体の方が参加。市外の養殖業者の参加もあり、関心の高さが伺えました。
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講演中の様子
　講演は事前に配布したレジメとホワイトボードを使って行われました。漁業者にいろんな問いかけをして、一方通行にならずに話されていたところはうまいなあと思いました。
内容は講演者の体験を交え、事業を興こす時のコツや心構え等を話して頂きました。
以下はレジメより抜粋。
　　○人生のテーマを持つ事（生涯不変なもの）
　　　○仕事のテーマは人生のテーマではない
　　○自分の仕事に誇りを持つ（長く続けるコツ。金額の多少ではない。）
　　○万事研修・・・学ぶ事に終わり無し
○人生の主人公という意識を持つ
　　○サラリーマンでも意識は社長であるべし
　　○人間的魅力のある人になるべし
　　○事業での成功は知識だけでは足りない。知恵が必要。
　　　※　セールスの成功５原則
　　　　　１．絶対売ると決める。
　　　　　２．信頼される人柄になる。
　　　　　３．イメージに訴えるように話し、感情を訴える。
　　　　　４．商品、サービスに完璧な知識を持つ。
　　　　　５．クロージング（契約）にテクニックを持つ。
